Umfrage der bayerischen IHKs




n=2376

Reprasentative Branchenaufteilung der Umfrageteilnehmer

Zu welcher Branche gehért Ihr Unternehmen?

®m Maschinenbau
® Metallindustrie
m Chemische und Kunststoffindustrie
= EDV, Elektrotechnik
u Feinmechanik / Optik / Medizintechnik
® Fahrzeugindustrie und Zulieferer
m Ubriges verarbeitendes Gewerbe
m Baugewerbe

Handel

Dienstleister

Agrar- und Ernahrungswirtschaft
m Sonstige



Reprasentative Branchenverteilung der Umfrageteilnehmer

Zu welcher Branche gehort Ihr Unternehmen?

Sonstige
9%

Dienstleister
15%

Industrie

62%
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Reprasentative GroBenverteilung der Teilnehmer nach Umsatz m

Wie hoch war der Umsatz Ihres Unternehmens im letzten Jahr in Deutschland?

H bis 500 Tsd. €

® 500 Tsd. - 10 Mio. €
10 - 50 Mio. €
Mehr als 50 Mio. €

25%

n=2376



Aktuelle Geschaftssituation vor allem ,,gut” oder ,,befriedigend”

n=2376

Wie beurteilen Sie die aktuelle Situation lhrer Geschafte mit dem VK (2020)?

13%

m Gut
m Befriedigend
Schlecht

Nicht
betroffen



Geschaftsperspektive fur den GroBteil schlechter als bisher m

Wie beurteilen Sie die Perspektive lhrer Geschafte mit dem Vereinigten Kénigreich 20217

m Besser
m Gleichbleibend
47% Schlechter

Nicht betroffen

n=2376



Geschaftsperspektive vor allem fur GroBunternehmen schlechter

Wie beurteilen Sie die Perspektive Ihrer Geschéfte mit dem Vereinigten Kénigreich 20217

Durchschnitt

Mehr als 50 Mio. €

10 - 50 Mio. €

500 Tsd. - 10 Mio. €

bis 500 Tsd. €

n =376

mBesser mGleichbleibend = Schlechter Nicht betroffen

11,7%

%

7,4%

15,9%

24,2%



Unternehmen exportieren vor allem in das Vereinigte Konigreich m

In welcher Form sind Sie im/mit dem Vereinigten Kdnigreich geschaftlich aktiv?

Export von Waren in das Vereinigte Konigreich I S S S S 69,57

Import von Waren aus dem Vereinigten Kénigreich - 30,2%

Mit einer Niederlassung/einem Biro im Vereinigten Kénigreich N 22 7%

Export von Dienstleistungen in das Vereinigte Kénigreich I 20,3%
Wir beschaftigen britische Staatsbiirgerinnen N 13,4%
Wir sind nicht im/mit dem Vereinigten Kénigreich aktiv - 10,7%

Import von Dienstleistungen aus dem Vereinigten Kénigreich I (9,1%

Yo

Wir beschaftigen deutsche Staatsbirgerlnnen in unserer 1 45
Niederlassung im Vereinigten Kénigreich F ’

(o) o) (o) O, o) (o) O, o) (o)
n = 374, Mehrfachnennungen madglich 0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80%
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Verlagerung von Investitionsausgaben fur die meisten kein Thema m

Planen Sie aufgrund des britischen EU-Austritts eine Verlagerung Ihrer
Investitionsausgaben auf andere Markte?

g e T

Nach Deutschland - 7,1%

Sonstige EU, Schweiz, o
Norwegen - 6.0%

Ost-/Stidosteuropa . 3,3%

AuBerhalb Europas P 2,7%

L

0% 20% 40% 60% 80% 100%

n = 366, Mehrfachnennungen méglich



Viele Unternehmen sind noch nicht auf den Brexit vorbereitet m

FUhlen Sie sich gut auf den Fall eines ,harten Brexit am 31.12.2020 vorbereitet?

10%

® Ja, wir sind auf mégliche Folgen gut
vorbereitet.

® Nein, Vorbereitung versucht, aber
konkrete Auswirkungen noch unklar.

Nein, wir haben uns damit noch nicht
beschaftigt.

n =368
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Zollrecht-Kenntnisse und Kundengesprache wichtigste MaBnahmen m

Welche MaBnahmen haben Sie in lnrem Unternehmen bereits in Vorbereitung auf
den Brexit getroffen?

61,2%
7,1%

Wissensaufbau / Schulungen im Zollrecht

Gesprache mit Kundinnen und Lieferantlnnen

Prafung moglicher steuerlicher Veranderungen
Uberpriifung von Vertragen

Wertschopfungs- und Lieferketten gepruft

Schaffung einer Taskforce

Aufstockung von Lagerbestédnden

Rackzug aus dem britischen Markt geprift oder vorbereitet

Sonstige MaBnahmen: 7
Finanzdienstleistungen Gberprift 4,4%
Auffangklauseln far Mitarbeiterentsendung 3,6%
Versicherungswechsel geprift oder vorbereitet 2,4%
0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70%

n = 338, Mehrfachnennungen méglich
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Weitere MaBnahmen in Vorbereitung auf den Brexit - Stimmen aus der Praxis

Zolltechnische Fragen und betriebsinterne Prozesse sind Schwerpunkte:

- Neue Software

- Neue Kostenkalkulation bzgl. zu erwartender Zolle bzw. bei evtl. Lieferverzégerungen
- Kostengunstigerer Einsatz von Vorprodukten aus anderen Landern

- Schulungen bei fehlender Expertise

- Aufstockung von Personal, Einbeziehung von externen Zoll-Dienstleistern
Neuausrichtung der Liefer- und Logistikketten

Ersatz britischer Lieferantinnen durch Unternehmen aus Europa oder aus Drittlandern
Teilnahme an Infoveranstaltungen (u.a. der IHK/AHK)

Wenn Erfahrungen mit Drittmarkte vorhanden, Umstellung auf die (bereits bekannte) Prozesse: z.B. fir Nutzung von
evtl. Praferenzen

,Gar keine. Es wird wohl schwieriger werden, aber wenn die Briten unsere Waren méchten, dann findet sich schon ein
Weg.“

Anm.: Die Freitexteingaben der Umfrageteilnehmerinnen sind in geclusteter Form aufbereitet worden.
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Bereits Mehrkosten von durchschnittlich 22.000 EUR pro Unternehmen m

Welche zuséatzlichen Kosten sind Ihnen bereits durch diese MaBnahmen im Unternehmen entstanden?

46,0%

Ausgaben fiir Brexit-MaBnahmen *  Die Gberwiegende Zahl der Unternehmen hat
bereits betriebliche Mehrkosten zur Vorbereitung
auf den Brexit.

23,8% 22,2% , , ) .

’ *  Viele Teilnehmer kdnnen die Mehrkosten aber
noch nicht beziffern und geben den Wert 0 an.
51% 2.8% 96 Teilnehmer nennen Kosten zwischen 100
e —— und 250.000 EUR.
0EUR 1.000-9.999 10.000-  50.000-  100.000 - . .
EUR  49.999 EUR 99.999 EUR 250.000 »  Der Durchschnittswert betragt 21.743 EUR.

EUR

n=177
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Grenzkontrollen, Zollburokratie und tarifare Hemmnisse als groBte Risiken m

Worin sehen Sie aus |hrer unternehmerischen Perspektive besondere Risiken im
Vereinigten Kdénigreich nach einem Brexit ab 01.01.20217?

80,7%
/7,6%

Aufwéandige Grenzkontrollen: Warenverkehr

Zollburokratie

Zunahme tarifarer Handelshemmnisse

Rechtliche Unsicherheit

Mittelfristige Verlangsamung des brit. Wirtschaftswachstums

Wechselkursrisiken

23,0%
22,7%
17,9%
14,6%

Aufwéandige Grenzkontrollen: Personenverkehr
Zunahme nicht-tarifdrer Handelshemmnisse (auch DL)
Strikteres Einreise- und Einwanderungsrecht im VK
Staatlicher Umgang mit der Corona Pandemie im VK

Sonstige Risiken:

5,6%

n = 357, Mehrfachnennungen mdglich 0% 20% 40% 60% 80% 100%
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Weitere Risiken im Vereinigten Konigreich ab 2021 - Stimmen aus der Praxis m

«  Zuséatzliche Kosten in Verbindung mit der Zollabwicklung und Frachtlaufzeiten (Zblle, evtl. fehlende Praferenzen, keine
Rechtssicherheit).

»  Verzdgerung der Lieferungen durch mehr Blrokratie oder fehlende Infrastruktur im VK

*  Verlagerung von Lieferstrémen

*  Rechtliche Unwagbarkeiten, vor allem beim Steuerrecht und Datenschutz im VK

* Neue eigene Standards im VK, neue Zertifizierungen und Zulassungen erforderlich

«  Zahlungsschwierigkeiten bei britischen Auftraggebern, v.a. bei der 6ffentlichen Hand

+  Wegfall des Vereinigten Kénigreichs als wichtigem, verlasslichem EU-Partner

«  Abwicklung von Geschaften auBerhalb der EU mit héherem Risiko verbunden

Grundsétzlicher Tenor: Bayerische Unternehmen sehen insbesondere bei den Themen Grenzkontrollen flir den

Warenverkehr (Z6lle) sowie Personenverkehr, Logistik (Verzégerung von Lieferungen) und beim technischen
Marktzugang (Standards und Normen) die hochsten Risiken im Vereinigten Kénigreich.

Anm.: Die Freitexteingaben der Umfrageteilnehmer sind in geclusteter Form aufbereitet worden.
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Der BREXIT kommt:
Dringender Handlungsbedarf fur die Politik aus Sicht der Unternehmen

Rechtssicherheit garantieren
Nach Ausscheiden aus dem EU-Regelwerk kann

sich der Rechtsrahmen fir die im VK tatigen
Unternehmen laufend andern. Fehlende Rechts-
sicherheit, etwa beim Datenschutz und Steuer-
recht, sieht die Halfte der Unternehmen als
Risiko an. Ubergangsregelungen sind notwendig.

Mehr Transparenz
Die Verhandlungen zwischen der EU und

dem VK sind flir AuBenstehende eine ,Black
Box“: Die EU-Kommission sollte - wie
zugesichert - regelmaBig tber Zwischen-
ergebnisse der Verhandlungen informieren,
damit die Unternehmen besser planen kénnen.
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